ETTRE de 'argent

M de coté, le voir

fructifier et, en

plus, avoir des abatte-

ments d’ |mp61' Vous

vous dites : « C’est
impossible. »

Eh bien, détrompez-vous.
C'est exactement ce que vous
offre 1'assurance vie.

Maxs qu'est-ce exactement
qu'une assurance vie ? C'est un
contrat qui vous lie pendant
huit ans 4 un assureur. Pen-
dant ces huit années, vous vous
engagez & ne pas toucher a l'ar-
gent que vous lui confiez et qui
rapporte des intéréts. Ces inté-
réts sont bloqués : c’est-a-dire
que, d'année en année, ils s‘ac-
cumulent sur votre compte. Au
bout des huit ans, selon votre
contrat, vous touchez en une ou
plusieurs fois soit un capital
(somme de votre épargne plus
le cumul des intéréts), soit une
rente jusqu'a votre mort. Vous
voyez, le principe est simple.

Fiscalité

Le principal attrait de 1'assu-
rance vie est sa fiscalité.

Les cadeaux du percepteur
interviennent a deux niveaux.
D’abord a l'entrée : quand vous
investissez de l'argent dans une
assurance vie. Ensuite, a la sor-
tie, quand votre assurance vie

puisque 1.000 F seront déduits
de ses impdts.

Mais il y a mieux. En plus de

ces 4.000 F, vous pouvez inves-
tir 1.000 F de plus par enfant a
charge. Ces 1.000 F donneront
droit eux aussi & un abattement
d'imp6t de 25 %.

Ainsi, un couple avec un
enfant paiera Jusqu ‘a 1.250 F
d'imp6t en moins. Avec deux
enfants, 1.500 F. Avec trois
enfants, 1.750 F. Avec quatre
enfants, 2.000 F, et ainsi de
suite.

Mais cet avantage est aussi
assorti d'une contrainte : celle
d'épargner effectivement cet
argent pendant au moins huit
ans. Moyennant qum le contri-
buable voit sa patience récom-
pensée par une nouvelle
carotte fiscale : les plus-values
réalisées ne sont pas imposa-
bles. En effet, les intéréts per-
gus sur ces sommes versées, qui
sont d'au moins 4,5 % par an,
sont exonérés d'impét.

Si 'assuré désire récupérer
son argent avant le terme de
huit ans, il perd ces avantages.
11 peut, d'une part, se voir
réclamer par le fisc le rem-
boursement des crédits d'impét
déja obtenus, mais il se
retrouve surtout imposé sur la
plus-value réalisée. Il doit I'in-
tégrer dans sa déclaration
d’impét sur le revenu ou payer
un prélévement libératoire.

Une honne

facon

d’augmenier
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vous touchez en parts succes-
sives. Vous demandez par
exemple que le dixiéme de
votre épargne vous soit versé

- chaque année pendant dix ans.
Soit, enfin, vous optez pour une

rente viagére qui vous sera ver-
sée jusqu'a la fin de vos jours.
Elle est alors calculée en fonc-

.tion de votre épargne accumu-

lée et de barémes assez compli-
qués tenant compte de votre
Age et des années que vous pou-
vez espérer encore vivre.

Le choix entre ces trois
opuons doit vous étre réservé
jusqu‘au dernier moment. Il
faut éviter les assurances qui
arrétent ce choix a la signature
du contrat, car rien ne vous dit
qu'une autre option ne vous
conviendra pas mieux en fin
de contrat.

De méme, il faut se ménager
une possibilité de sortie en cas
de besoin, sans pénalités autres
que les inconvénients fiscaux
déja évoqu& De toute fagon, le
retrait avant l'échéance est a
éviter, Le mieux est de ne pas §
rompre ce contrat, mais d'obte- . §
nir d’emprunter a un faible
taux d’intérét une partie de
I'épargne déja constituée. Les
meilleurs contrats permettent
de le faire jusqu'a 90 % de la
somme déja épargnée.

Frais

Prenez garde aussi aux frais
de souscription qui frappent
les sommes versées. Ils peuvent
aller jusqu'a 8 % ! Il vaut
mieux choisir un contrat avec
des frais de souscription infé-
rieurs & 5 %.

Méme chose pour les frais de
gestion. Ils ne doivent pas
dépasser 0,5 % & 0,6 % par an.

Vous vovez, ce n'est pas tout




